El diseiio y la innova-
cién, junto con la salida
a mercados exteriores,
le han permitido a GRB
consolidarse y crecer

Con 23 afios cumplidos al frente
de GRB Griferia Inteligente, Ro-
berto Ladrén se muestra especial-
mente satisfecho de haber toma-
do tres decisiones en su empresa:
primera, no parar de incorporar
tecnologia con 4 6 5 registros
anuales de propiedad intelectual;
segunda, haber buscado la espe-
cializacion en grifos termoestéti-
cos que reaccionan a los cambios
de temperatura propiciando un
mayor confort; y tercero, apostar
por productos de disefio e inge-
nieria que dejen valor afiadido.

De esta forma, GRB ha conse-
guido hacerse un nombre impor-
tante entre las primeras marcas.
«El afio pasado patentamos Inti-
mixer, un grifo que convierte el
inodoro en bidé y que dispone de
control de temperatura, sistema
antiinundaciones y control de
presion, pensado sobre todo para
los paises de Oriente Medio. De
cara a 2014 estamos patentando
un nuevo producto para bafios de
hospitales con materiales comple-
tamente at6xicos y que garantizan
la salubridad al 100%», explica el
responsable de la firma Grober
(Griferias Roberto). El fundé la
empresa en un pequefio local en
Delicias en 1990. Luego la ampli6
en Cuarte y la llevé posteriormen-
te, en 2008, a Plaza.

Sin descuidar el mercadd®acio-
nal, donde mantiene un creci-
miento del 5%, GRB inicié hace
cuatro afios el camino de la expor-
tacién con buenos resultados.
«Hemos pasado del 3% de enton-
ces aun 16% actual; es decir, esta-
mos creciendo un 35% en merca-
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de. Requiere romper barreras
idiomaticas, pero viajar es inves-
tigar y merece la pena, afirma.
Ademds, GRB sale al exterior
con producto diferenciado. «So-
mos una empresa tecnologica.
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petidor seriow, afiade. Con mas de
80 registros de propiedad indus-
trial, conseguidos alo largo de es-
tos afios y la apuesta constante
por la investigacion y el desarro-
llo dedicindoleun 3% de la factu-

ells #3 aqustio intelly;
ruflERlén
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"dos de fuera. El esfuerzo es gran-  Por eso nos toman como un com-  racion anual, GRB ha logrado

consolidar su posicion, pese a la
crisis. «Nuestro mercado esta
muy atomizado entre distribuido-
res, almacenistas y tiendas peque-
fias. En todo el corredor medite-
rrineo, sobre todo en las zonas de

costa, que tienen tantos proble-
mas de cal, es donde més vende-
mos nuestros grifos termoestati-
cos. También trabajamos con hos
teles a través de instaladores»,
asegura Ladron. «Aqui ensambla-
mos, verificamos y distribuimos»,
explica Roberto Ladron que ha
aprovechado para su negocio to-
do el ‘Know-how’ de griferia que
existia en Aragon. «Aqui hace 40
afios teniamos de todo: fabrica-
cion, pulido y cromado. Se haci:
muchisimos grifos, pero después
se empez0 a trabajar por precio y
la imagen de marca se fue aotras
comunidades», explica.

En GRB cuentan con proveedo-
res aragoneses, pero también de
Italia, Alemania o Francia. «Todo
es europeo. Lo primero que te
preguntan tus clientes es si distri-
buyes producto chino. Pues no.
Nosotros somos la primera com-
paifiia aragonesa que cuenta con
el sello Origen Espaiiol Certificag,
do (OEC) que acredita que los gri-
fos estin hecho aqui». En un mer-
cado global, es muy importante
saber donde se hace el producto.
«Mds que nada», reconoce, «por-
que asi anclas el conocimiento en
Espaiia y mantienes los puestos
de trabajo». Sobre si como empre-
sa, se ha sentido respaldado por
el Gobierno aragonés, Roberto
Ladr6n asegura que si. «Sodiar ha
sido una herramienta magnifica».

El reto de GRB para los proxi-
mos afios es crecer un 15% y supes,
rar la facturacion de seis millones
de euros con que cerraron 2012.
«Hemos luchado mucho. Se ha re-
ducido a la mitad el mercado, pe-
ro gracias a no estar en la cons-
truccidn sino més en el sector de
la decoracion, hemos sido capa-
ces de mantener la cuota de mer-
cado y ahora lo que queremos es
crecer en Espafiay el extranjeroy.
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